
D开门手机可视门禁合作方案

www.shwixi.com
上海微细智能科技开发有限公司

本公司提供SDK包技术上对接和支持，合作开放社区管理平台实现O2O线上共赢平台。
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公司简介

2007

2006
微细智能联合

广东开放部门

合作成立，主

要研发生产和

销售互联网家

庭安防终端产

品。

2007
借用联动云安

防公共服务平

台上线。

  2014
    公司成立新团队
将原有的B2B平台打

造成B2B2C平台，

战略重点是和物业合

作为小区家庭提供专

业安防云服务。

联动大事记

20162006

   2015

“手机可视门禁”、

“手机视频报警”、

“物业视频接警”

在市场上推广初见成

效。

  2016
D开门手机可视门

禁系统在全国的核

心城市推广的过程

中，获得了广大社

区居民和物业公司

的好评。

2014 2015



（微细）云端服务器简介

l 微细智能安防公共平台融合了互联网、物联网、云计算、流媒体、智能视频分析、探测、报警、电子地图等技术；

l 针对民用安防需求开发，实现多业务应用的综合服务云平台

l 中国电信”天翼云“是联动云存储的合作伙伴。

手机 平板 电脑 对讲机

 用户端口

设备端口
服务端口

物业公司/接警中心

掌门眼 掌门眼

摄像机 探测器

门禁机

主机



D开门 | 联动小区安防需求分析

入屋盗窃上门推销乱贴广告无门小区问题越来越多

业主痛点:
• 财物逐渐增多，重视财产安全保障；
• 人们生活方式改变，出行增多，家居安防需求强烈；
• 门禁失灵令使业主缺乏安全感，对物业的安防保障工作

要求高。

物业痛点:
门禁失灵率居高，令物业对小区安防、小区环境维护倍感
头痛；
因为盗窃事故、上门推销等问题时有发生，物业与业主关
系紧张，难以管理。

许多五年以上老旧小区的住宅楼门禁系统，由于设备和线路老化，目前多数已瘫痪要修复门禁系统却面临

“费用庞大、工程量大、工期长；即使投资修复，几年后也会面临同样的问题”



D开门 | 与传统门禁的成本对比

传统门禁                                                                                             D开门手机门禁

       D开门手机门禁是基于联动云平台研发的智能可视手机门禁系统。业主的手机代替室内对讲机

和门禁通过互联网无线连接。在云平台支持下，该门禁实现访客视频通话、远程开锁、记录开锁日

志、APP上查看物业公告等功能。工程造价甚至低至传统布线类门禁系统的十分之一。

在不改变用户原
有进出方式的前
提下增加无线门

禁新功能。



D开门 | 应用情景

访客拨拜访房间号 业主在手机APP上选择接听 确认身份，远程开门



D开门 | 产品优势

覆盖原有开
门的功能
（门禁卡）

手机APP
一键开门

蓝牙
开门功能

手机、iPad
等互联网设备
可遥控开锁

呼叫可转至
固话对讲，
按#开门

通过生成临
时密码授权
访客通行

APP上查看
公告信息

查询访客日
志

接入身份证
读取功能

多种进出方式                              远程开门方便                           扩展空间



一般智慧社区 | 弊端局限

所有产品都依赖第三方、商家

配送，对产品、服务质量的把

关和规范不到位，客户满意度

低的社区平台难以走得更远；

机械地在O2O平台上接入商铺，

变相增加了商家到消费者的中间

环节，许多产品和服务比其他电

商平台价格更高，没有让利给消

费者，难以得到青睐；

社区O2O采取商家入驻的

方式，商铺化，容易引起

业主的反感；

大多数的O2O平台的APP

除了购物消费以外没有其他

实际用途，粘度和活跃度偏

低，取代程度高。

商铺化 价格没优势  质量没保证 平台易取代



D开门 | 智慧社区新模式

手机APP+门禁对讲显示屏媒体+物业社区服务点

+ +



D开门 | 智慧社区新模式

基于UBER的共享经济模式，将小区住户、物业、商家的资源整合起来，

真真正正以“福利”的模式将成熟有保障的产品、服务让利关联给小区业主。

门禁

家庭安防

养老看护

儿童看户

宠物看护

花草看护

维修服务

健康服务

其它服务

下单

物业公
司

周边商
家

联动代理
商

社区住户

接单 周边商家

物业员工

服务

周
边
商
家

物
业
对
服
务
者
身
份
认
证

联　动　云　平　台

提供商
品、服

务

接单

提供服
务

其他O2O



D开门 | 智慧社区新模式

门禁显示屏公布小区服务的公共信息，如报修电话、投诉建议、物业公告、房屋租售、家政家装等。

物业
公告

社区
活动

密码
开门 开心

购物

红包
抽奖

开门
抵用券

基本功能                                     延伸功能



D开门 | 新型智慧社区优势

ü 区别于一般智慧社区以商铺和商城

呈现方式，以“福利”形式，将产

品和服务让利关联给小区业主；

ü 严格审核 引进的产品和服务质量，

对消费者负责；

ü 通过读广告赢红包、用APP开门奖励

抵用券、折扣券等活动

红包

APP开
门奖励
抵用券

精选
推介



D开门 | 智慧社区展示

抽红包物业
公告

签到
领奖

社区
活动



D开门 | 产品上市首度回顾

l 迄今为止，我们的门禁设备已经覆盖了336栋楼，物业开

始进行封闭式管理。

l 正在跟进并有望在一、两个月内进驻的居民楼有过百栋。

l 目前市场推进瓶颈是公司的安装和客服能力，我们正在有针

对地进行强化，市场覆盖可望进一步提速。

131栋
中海地产

36栋
（越秀城建）

同德花园
同逸苑 

67栋
（越秀城建）

岭南花园 

15栋
（越秀城建）

岭南雅苑

51栋
（美林基业）

美林湖畔 

336栋

24栋
（合景泰富）
马鞍山一号、

朗悦君廷

1栋
（雅居乐）
凯茵豪园

11栋
（穗升房产）

瑞心苑 



D开门 | 上市回顾：用户反馈

 

一致认为掌门眼门禁好用，APP简单易用，很多业主已放弃刷卡用手机开门 
抱怨已久的业主终于等来门禁升级，全体积极响应，安装手机APP非常踊跃



社区物业发展困境

1. 社区安全面临挑战，物业自身人力物力有限，无从改善；

2. 行业竞争激烈，7万家物业，6百万相关从业人员，物业公司渐趋饱

和；

3. 物业盈利渠道单一，盈利能力弱，物业成本攀升......



D开门 | 物业价值

1. 改善社区安保环境，提升对居民的服务品质；

2. 降低安防投入成本，增强物业数据管理；

3. 从单一的物业管理者转变为智慧社区020平台运营商，与商户、联

动一起合作收益分成；

4. 全面优化物业服务，提升物业品牌提升

5. ......



D开门 | 营运与合作

XX公司为物业公司提供门禁设备、网络宽带、施工维护、系统；

物业公司提供电源和门禁安装位置及门锁能正常使用；

物业公司自备一部上网电脑用于安装可视对讲系统管理软件；

XX公司为小区业主每下载一个APP和配备一个IC卡；

XX公司与物业公司签订XX年合同；

门禁显示屏和APP运营权及收益归XX公司所有。



上海微细智能科技开发有限公司

上海市宝山区宝祁路599号商务2楼

13585787616 （赵经理）
www.shwixi.com


